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TRANSNACIONALNE KOMPANIJE KAO NOSIOCI SVIETSKE
TRGOVINE | INVESTIRANJA

TRANSNATIONAL COMPANIES AS CARRIERS OF WORLD TRADE
AND INVESTMENT

Pregledni znanstveni clanak
Sarganovi¢ Haris*

SaZetak

Cilj rada je analizirati odnos transnacionalnih kompanija i svjetske
trgovine te investicija, sa aspekta njihovih prednosti i nedostataka. Pri tome
koristenjem metode deskripcije se pored ostalog detaljno opisuju
transnacionalne kompanije te njihov uticaj na svjetsku trgovinu i investicije.
Neizostavan i sastavni dio svjetske trgovine predstavljaju transnacionalne ili
multinacionalne kompanije. Mnogi ekonomisti imaju jedinstvena stajalista
kada je u pitanju stavijanje znaka jednakosti izmedu pojma
"transnacionalna” i "multinacionalna". Oni naime izjednacuju ta dva pojma
i u literaturi se uglavnom nalazi pojam "multinacionalna”. Uticaj
transnacionalnih  kompanija na svjetsku trgovinu i dalje se Ssiri i
nezaustavlja, te poprima sve vecéi znacaj. Bez svjetske trgovine nacionalna
domaca trzista bi bila ogranicena na proizvode i usluge domace proizvodnje.
Multinacionalne kompanije su generatori stranih direktnih investicija i u
vecini slucajeva svaka strana direktna investicija ima svoje i prednosti i
nedostatke, Sto prije svega zavisi od uslova u kojima se nalazi zemlja
primalac investicija. Deduktivnom metodom se od opce prihvacéenih
Cinjenica 1 stavova kada su u pitanju transnacionalne kompanije i njihov
uticaj na svjetsku trgovinu i investicije, pored ostalog moze vidjeti da je
svakodnevni Zivot vezan za transnacionalne kompanije i da su one duboko
inkorporirane u svjetsku trgovinu direktno kroz investicije.

Kljucne rijeci: Transnacionalne kompanije, svjetska trgovina, strane
direktne investicije, greenfield investicije, brownfield investicije.
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Abstract

The aim of this paper is to analyze the relationship between
transnational companies and world trade as well as investment, in terms of
their advantages and disadvantages. Using the description method,
transnational companies and their impact on world trade and investment are
described in detail. Indispensable and integral part of world trade are
transnational or multinational companies. Many economists have a common
view when it comes to equating the terms “transnational® and
"multinational.” Namely, they equate these two terms and in the literature
there is mostly the term "multinational”. The influence of transnational
companies on world trade continues to expand and does not stop, and is
becoming more important. Without world trade, national domestic markets
would be limited to domestic products and services. Multinational
companies are generators of foreign direct investment and in most cases
each foreign direct investment has its advantages and disadvantages, which
primarily depends on the conditions in which the recipient country finds
itself. When it comes to transnational companies and their impact on world
trade and investment, by using the deductive method, it can be seen from the
generally accepted facts and attitudes as well as other things, that everyday
life is related to transnational companies and that they are deeply
incorporated into world trade directly through investments.

Keywords: Transnational companies, world trade, foreign direct
investment, greenfield investment, brownfield investment.

1. TEORIJSKE OSNOVE TRANSNACIONALNIH KOMPANIJA

Globalizacija kao posljedica neoliberalnog kapitalizma omogucdila je i
potrosa¢ima 1 proizvoda¢ima moguénost pristupa svjetskom trzistu i
mogucénost pristupa robama proizvedenim Sirom svijeta. Tako na primjer
uzme li se u obzir ¢injenica da zahvaljuju¢i industrijskoj revoluciji tzv.
digitalnoj revoluciji danas iz jedne nerazvijene zemlje u Africi putem
interneta mozemo naruciti neku robu iz Amazon.com americke MNK sa
sjedisStem u Seattleu, vidi se do sada nevidena mo¢ i uticaj na svjetsku
trgovinu. Drzave koje su bile primatelji MNK i direktnih stranih investicija
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su biljezile kako pozitivna isto tako i negativna iskustva. Neke od pozitivnih
iskustava drzava primatelja MNK bio je pozitivan uticaj na nacionalni
privredni razvoj kao i na rast stope zaposlenosti. S druge strane, neke drzave
koje su dozvolile ulazak MNK na svoja trzista susretali su se sa negativnim
posljedicama njihovog prisustva u vidu negativnog uticaja na nacionalnu
trgovinsku politiku kao i monopolisticku konkurenciju. Time se slazu i Bilas
I Franc (Bilas, Franc, 2006) koji kazu da se protivnici direktnih stranih
investicija kroz MNK boje negativnog uticaja MNK na ekonomsku politiku i
stabilnost zemlje, te postizanja monoplistickih odnosa izmedu MNK i zemlje
primatelja MNK. Prisustvo MNK daje moguénost domaé¢im nacionalnim
potroSacima pristup brojnim proizvodima i uslugama po znatno niZim
cijenama.

1.1. Pojam i karakteristike transnacionalnih kompanija

Pojam multinacionalne kompanije (MNK) obuhvata razli¢ite nazive:
transnacionalna, multinacionalna, internacionalna i supranacionalna, ali
preovladuje termin "multinacionalna kompanija". Ne postoji opSte usvojena
definicija multinacionalne (transnacionalne) kompanije (Bodiroza, Acin,
2005). Jedna od definicija koju su postavili Grgi¢ i Bilas i u kojoj
izjednacuju pojam "multinacionalna” 1 “transnacionalna” glasi da su
multinacionalne kompanije ili transnacionalne kompanije preduzeéa koja
obavljaju razli¢ite poslovne operacije u dvije ili viSe zemalja 1 imaju vaznu
ulogu u svjetskoj trgovini i investicijama, jer su nositelji globalizacije i
internacionalizacije proizvodnje i trgovine. Prema njima, multinacionalna
kompanija je kompanija koja u vise od jedne zemlje posjeduje ili kontrolise
proizvodne ili usluzne poslovnice i njene aktivnosti. Multinacionalna
kompanija se nalazi u svojoj zemlji porijekla i upravlja iz nje, ali proizvodi
robu i pruza usluge u nezavisnim poslovnicama kako bi zadovoljila zahtjeve
lokalnih trzista (Grgi¢, Bilas, 2008).

Autori ¢lanka "Multinational Corporation Development™ Afrim Loku i
Nadire Shehu Loku (Loku, Loku, 2016) daju detaljnije pojasnjenje pojmova
"multinacionalna” i "transnacionalna", gdje izjednacuju znacenje oba pojma i
kazu da pojam multinacionalne kompanije obuhvata razli¢ita tumacenja i
prema odredenim studijima ukoliko kompanija sljedi svoju strategiju i svoje
aktivnosti integrira preko drzavnih granica treba da se zove transnacionalna
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kompanija. Medutim, kada se kontrola kompanije i vlasniStvo kompanije
posteno dijele, ravnomjerno izmedu viSe razli¢itih drzava, treba da se zove
multinacionalna kompanija. Oni smatraju da temeljna razlika nebi trebala da
bude struktura kompanije nego strategija poslovanja kompanije, medutim
literatura izjednacava ta dva pojma i predstavlja ih isto.

Multinacionalna kompanija je preduzece koje preko svojih poslovnica
koje su smjestene u viSe razli¢itih drzava ostvaruje proizvodnju i druge
aktivnosti u inostranstvu, koje preko svojih poslovnica koje su smjestene u
vise razli¢itih drzava ostvaruje direktnu kontrolu nad poslovanjem svojih
podruznica u inostranstvu i koje nastoji da realizira takvu politiku kojom ¢e
nadilaziti granice izmedu zemalja i doprinositi realizaciji geocentri¢ne
orijentacije kompanije (Root, 1990).

Multinacionalne kompanije podrazumjevaju kompanije koje djeluju u
viSe zemalja sa ciljem jeftinije proizvodnje. Transnacionalne kompanije
podrazumjevaju multinacionalne kompanije i one djeluju na vise kontinenata
razvojem svojih poslovnica i svojih aktivnosti (Lovrinovié, 2015).
Multinacionalna kompanija je poslovna kompanija koja legalno boravi u vise
od jedne zemlje i Cije su privredne i trgovacke aktivnosti dovoljno velikog
obima da znacajno uti¢u na privredu zemlje iz koje dolaze kao i1 na privredu
zemlje u kojoj legalno borave njene poslovnice (Donnel, 1987).

Osnovne zajednicke karakteristike multinacionalnih kompanija su
(Kovacevi¢, 2003):

1. Veli¢ina kompanije,

2. Velika ekonomska mo¢,

3. Zasnovanost na nau¢nim nacelima proizvodnje, tehnologije,
upravljanja i organizacije rada u kompaniji,

4. Obavljanje svoje osnovne djelatnosti u drugim zemljama preko svojih
poslovnica u tim zemljama.

1.2. Geneza transnacionalnih kompanija

Najznacajniji razvoj multinacionalne kompanije su ostvarile u Velikoj
Britaniji i u Sjedinjenim Americkim Drzavama, odakle su vrsile ekspanziju
na ostatak svijeta. Krucijalnu ulogu za razvoj multinacionalnih kompanija je
imala industrijska revolucija koja je upravo krenula iz Velike Britanije vrseci
ekspanziju na ostale evropske zemlje kao $to su Njemacka, Belgija, Svedska,
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Danska, Holandija i dalje na ostatak svijeta, u prvom redu Sjedinjene
Americke Drzave, ¢ime se smanjivala mo¢ Velike Britanije kao lidera u
svjetskoj trgovini (Lovrinovi¢, 2015). Razvoj ekonomskih i politi¢kih
odnosa u svijetu nakon Drugog svjetskog rata veze se za pojavu
multinacionalnih kompanija, termin kojeg je 1960. godine prvi put Koristio
David Lilienthal, direktor Tennesse Valley Authority (Barau, Sweezy, 1978).
Priblizno istih stajaliSta su i autori Doddoli i Maradei koji smatraju da su
prve multinacionalne kompanije nastale u Sjedinjenim Ameri¢kim Drzavama
1 Velikoj Britaniji izmedu dva svijetska rata kao velika preduzeca s
medunarodnim kapitalom i da se ubrzano razvijaju i Sire nakon Drugog
svjetskog rata (Doddoli, Maradei, 2005). Medutim, napredak u nauci i
tehnologiji u periodu izmedu 50-ih i 80-ih godina XX vijeka predstavlja
jedan od znacajnih perioda u razvoju MNK (Andrijani¢, Pavlovi¢, 2012).
Vazno je istaknuti da danasnje moderne i savremene MNK vuku Kkorijene iz
dalje proslosti ranijeg perioda danasnjih razvijenih drzava, u vrijeme
centralizacije i koncentracije kapitala. Tadasnja kapitalisticka preduzeca su
pocetkom XVIII vijeka zapocele svjetsku trgovinu. Konkretno, Istocno-
indijsko drustvo je 1702.godine krenulo aktivno sa svjetskom trgovinom i
imalo primat u ekonomskom pogledu nad indijskim potkontinentom koje
broji preko 250 miliona stanovnika. Isto¢no-indijsko drustvo je tada
obavljalo trgovinu koja se odvijala izvan nacionalnih granica ali ta trgovina
nije imala nikakve dublje proizvodne i funkcionalno medusobno povezane
karakteristike, §to danas karakterizira moderne 1 savremene MNK (Bodiroza,
Acin, 2005).

Andrijani¢ i Pavlovi¢ smatraju da preduzece ukoliko Zeli da postane
multinacionalno mora da prode kroz odredene faze. Prvu fazu predstavlja
opskrbljivanje domaceg trzista i drugu fazu predstavlja ulazak na nova,
strana trziSta §to se na pocetku moze realizirati pomocu stranih posrednika a
na kraju vlastitom proizvodnjom na inostranom trZiStu (Andrijani¢, Pavlovic,
2016).

R. Luostarinen je prosirio faze internacionalizacije preduzeéa sa
aspekta broja i vrsta poslovnica u inostranstvu (Luostarinen, 1979):

1. Prva faza je pocetna faza internacionalizacije koja ne ukljucuje
osnivanje poslovnica u inostranstvu,

2. Druga faza je razvojna faza internacionalizacije koja ne ukljucuje
uspostavljanje proizvodnih pogona u inostranstvu,
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3. Treta faza je faza rasta internacionalizacije koja podrazumijeva
formiranje proizvodnih pogona u manje od Sest zemalja u
inostranstvu,

4. Posljednja Cetvrta faza je faza mulinacionalnog preduzeca koje ima
osnovane proizvodne pogone u $est ili viSe zemalja.

Pored svjetske ekonomske scene MNK igraju znacajnu ulogu i na
svjetskoj politi¢koj sceni, i gdje se odluke MNK prihvataju ozbiljnije nego
odluke pojedinih vlada drzava u svijetu. MNK svoju proizvodnju baziraju na
primjeni visoke tehnologije i jeftinoj ljudskoj radnoj snazi. Za proizvodnju
finalnih roba MNK odabiru drzave sa najpovoljnijom lokacijom. Podatak da
su 80-ih godina XX vijeka MNK proizvodile 25% svjetskih industrijskih
proizvoda a da danas MNK proizvode 42% svjetskih industrijskih proizvoda,
dokazuje tvrdnju da danas MNK igraju vaznu ulogu u svjetskom
gospodarstvu (Dicken, 2015).

2. POLOZAJ TRANSNACIONALNIH KOMPANIJA U
SVIETSKOJ TRGOVINI

Donald Lecraw i Allen Morrison (Lecraw, Morrison, 1993) su dosli do
saznanja da su transnacionalne kompanije krucijalni nosioci stranih direktnih
investicija (engl. Foreign Direct Investment — FDI) i krucijalni uesnici u
svjetskoj trgovini. Odnos transnacionalnih kompanija i svjetske trgovine je
dosao na taj nivo da se mora razluciti dali su transnacionalne kompanije
dopuna ili zamjena svjetskoj trgovini. Glavni ucesnici u ukupnoj svjetskoj
trgovini i u ukupnoj svjetskoj privredi su transnacionalne kompanije, sto
potvrduje Cinjenica da se njihovo uces¢e moze porediti sa uceS¢em pojedinih
zemalja koje su time postali drugorazredni akteri na svjetskom trziStu.
Transnacionalne kompanije ostvaruju rast koji prelazi stopu rasta pojedinih
zemalja, ¢ime nacionalne granice zemalja u trgovinskoj razmjeni gube na
znacaju. Posredstvom transnacionalnih kompanija realiziraju se najveci i
najvazniji medunarodni i svjetski trgovinski tokovi. Upravo transnacionalne
kompanije odreduju nacin, strukturu i pravac djelovanja svjetske trgovine.
Transnacionalne kompanije ostvaruju %2 svjetskog drustvenog proizvoda i taj
udio multinacionalnih  kompanija u svjetskoj proizvodnji ostvaruje
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permanentan rast. 2/3 svjetske trgovine realiziraju transnacionalne kompanije
i od toga 1/3 se realizira preko intrafirmskih trgovina.*

2.1. Pozitivni udinci transnacionalnih kompanija na svjetsku
trgovinu

Temeljna konstatacija je da danas najvece transnacionalne kompanije u
svijetu ostvaruju priblizno 4/5 svjetskog industrijskog autputa, dok
istovremeno zaposljavaju 2/3 njihove radne snage. Cinjenica da direktne
strane investicije se permanentno uvecavaju i biljeze rast kontinuirano sa
poCetkom 21 vijeka, dokazuje tvrdnju da su strane direktne investicije
postale globalna determinanta trgovinskih modela. U istom vremenskom
periodu mjesto, uloga i zna¢aj multinacionalnih kompanija dobijaju na sve
vecoj vaznosti i radikalno mijenjanju strukturu i funkcionisanje globalne
svjetske privrede. Multinacionalne kompanije i njihova globalna strategija
postaju glavne determinante svjetske trgovine i lokacijskih usmjerenosti, te
kljuéni ekonomski kreator u svijetu. S tim u vezi, multinacionalne kompanije
kao nosioci i kreatori medunarodnih ekonomskih odnosa postaju krucijalni
razlog da je najveci dio stranih direktnih invsticija usmjereno u kapital
uglavnhom u tehnolosko intenzivnim sektorima. Moze se re¢i da su
multinacionalne kompanije glavni faktor Sirenja savremene tehnologije u
visoko industrijaliziranim privredama te privredama sa rapidnim
ekonomskim razvojem 1 zahvaljuju¢i svojoj ekonomsko 1 politickoj
dominaciji igraju glavnu ulogu u odredivanju ekonomskog, politi¢kog i
socijalnog svjetskog blagostanja. Multinacionalne kompanije imaju
viSestruki znacaj 1 korisne su vecini svjetskog stanovnisStva jer predstavljaju
glavni izvor kapitala, imternacionalizaciju proizvodnje roba, usluga i
najsavremenije tehnologije, Sto je uslov za privredni razvoj. Isto tako
multinacionalne kompanije sa svojim direktnim investicijama predstavljaju
nezaobilazan faktor u savremenim medunarodnim ekonomskim tokovima.
Vec¢i broj ekonomskih teoreticara kada je u pitanju uloga multinacionalnih
kompanija u svjetskoj privredi i njihov odnos prema domac¢im privredama,
vjeruju da povecan broj multinacionalnih kompanija u ukupnoj organizaciji
proizvodnje i njena centralna uloga u svjetskoj privredi, predstavlja pobjedu

* Intrafirmska trgovina — medunarodne transakcije koje se odvijaju unutar samih
multinacionalnih kompanija.
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trziSnih snaga i ekonomske racionalnosti u odnosu na anarhi¢nu drzavu i
politi¢ku fragmentaciju medunarodne privrede. Tome u prilog idu i brojni
dokazi koji neosporivo dokazuju uticaj na prirodu i organizaciju
medunarodne privrede (Bodiroza, Acin, 2005).

2.2. Negativni ucinci transnacionalnih kompanija na svjetsku
trgovinu

Neki od negativnih ucinaka koji mogu nastati iz poslovanja
multinacionalnih kompanija na svjetskoj trgovinskoj sceni jeste upustanje u
protukonkurentske prakse, neadekvatno obucavanje lokalnih radnika i
menadzera, uvoz klju¢nih komponenti za daljnju proizvodnju umjesto da se
iste nabavljaju na lokalnom trzi$tu, neuvazavanje prava radnika, ekoloska i
drustvena neodgovornost, itd. Pored toga Sto poslovnice multinacionalnih
kompanije na lokalnim trziStima podljezu lokalnim zakonima i propisima,
kriti¢ari multinacionalnih kompanija tvrde da lokalne vlasti nisu se u stanju
suprotstaviti lobiranju od strane multinacionalnih kompanija i da
multinacionalne kompanije u odnosu na lokalna domaca preduzeca mogu
zaprijetiti napuStanjem mjesta ukoliko im se ne udovolji ono §to traZe. Isto
tako oni smatraju da ukoliko multinacionalne kompanije svoje inostrane
operacije financiraju na lokalnim trziStima kapitala i pri tome ne Koriste
kapital direktnih stranih investicija, kritiari tvrde da na taj nacin
multinacionalne kompanije ne doprinose ukupnom rast investicija ve¢ samo
izbacuju lokalna preduzeca sa lokalnog trzista kapitala (Grgi¢, Bilas, 2008).
Cinjenice ukazuju na to da su najmanje razvijene zemlje u Africi i drugim
sliénim regionima primilo manji procenat stranih direktnih investicija u
odnosu na najrazvijenije zemlje, daje se zakljuciti da takva kretanja stranih
direktnih investicija i njihova neravhomjerna distribucija ne daju adekvatan
imidZ globalizaciji. Multinacionalne kompanije su Sire¢i svoje prisustvo na
svjetskoj privredi znacajno se udaljavale od svoje domace privrede,
umanjujuéi svoj nacionalni identitet i pored toga Sto se ve¢i dio njihove
proizvodnje zadrzavao u domacoj privredi (Bodiroza, Acin, 2005).
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3. UTICAJ TRANSNACIONALNIH KOMPANIJA NA
INVESTICIJE

Direktne strane investicije podrazumjevaju sve vrste investicija od
strane pravnih ili fizickih lica u privredne djelatnosti neke zemlje. Direktne
strane investicije (engl. Foreign Direct Investment — FDI) prema empirijskim
i teorijskim istrazivanjima ekonomista, pocinju se intenzivnije pojavljivati
nakon 1l svjetskog rata. Kontinuiran proces globalizacije je stvorio uvjerenje
mnogih zemalja o vaznosti multinacionalnih kompanija i direktnih stranih
investicija. Takoder, zemlje u razvoju nemaju vise skepti¢an odnos prema
multinacionalnim kompanijama, ¢ak naprotiv u svojim privredama nastoje
stvoriti preduslove za povoljno poslovno okruzenje koje ¢e biti interesantno
za strane investicije, Sto je rezultiralo time da jedan od krucijalnih zadataka
svake privrede i drzavne vlade bude adekvatan izbor efikasne nacionalne
strategije kojima ¢e privu¢i multinacionalne kompanije odnosno direktne
strane investicije (Bilas, Franc, 2006).

Jedna od strateskih aktivnosti multinacionalnih kompanija jeste
investiranje sopstvenog kapitala u druge drzave gdje se takva ulaganja zovu
strane direktne investicije (engl. Foreign Direct Investment — FDI). Jedan od
razloga multinacionalnih kompanija za takva investiranja je preuzimanje
vlasnicke kontrole nad preduzecem u koje su ulozili svoj li¢ni kapital a koje
se nalazi u stranim drzavama. Multinacionalne kompanije to realizuju na
nacin da uspostave dogovoreno povezivanje partnerskih odnosa sa partnerom
drzave u koju ¢e investirati sopstveni kapital, da osiguraju 1 utvrde obostrane
zajednicke interese 1 sprovedu kontrolu od strane kompanije iz jedne drzave
nad preduzecem koje je rezident neke druge drzave.

Takvim stajalistem se slazu i autori Loku i Loku (Loku, Loku, 2016)
koji kazu da su multinacionalne kompanije proizvod direktnih stranih
investicija koje strani vlasnici definiraju kao uc¢inkovitu kontrolu poslovanja
u zemlji. Jo§ jedan od strateskih ciljeva koji se nastoje posti¢i direktnim
stranim investicijama preko multinacionalnih kompanija jeste prodor na
strana trziSta do kojih se lakSe moze do¢i preko zemalja primatelja koja
posjeduju ugovore o slobodnoj trgovini s drugim susjednim zemljama.

Takva investiranja predstavljaju trzisno orijentirane direktne investicije
koje omogucuju direktan pristup sirovinama, tehnologiji, jeftinijoj radnoj
snazi ili drugim proizvodnim faktorima (Bilas, Franc, 2006). U prvim
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fazama razvoja multinacionalnih kompanija njihov fokus je prvenstveno bio
usmjeren na podrucje ekstraktivne industrije i infrastrukture. Nakon Drugog
svjetskog rata strane direktne investicije koje su dolazile od multinacionalnih
kompanija uglavnom su bile usmjerene na podrucje industrije. Najznacajnije
zemlje investitori u sektor industrije preko multinacionalnih kompanija su:
Sjedinjene Americke Drzave, Velika Britanija, Kanada, Japan i Njemacka.
Sektorska struktura investiranja tih zemalja bila je sljedeca: 47% odlazilo na
sektor industrije, 28% odlazilo na sektor ekstraktivne djelatnosti (nafta i
rudarstvo) i preostalih 25% odlazilo na sektor usluga.

Ono $to je bitno za naglasiti da je takav raspored sektorske strukture
investicija od strane multinacionalnih kompanija iz tih navedenih pet zemalja
bio isti i u razvijenim i u nerazvijenim zemljama. Fokus multinacionalnih
kompanija kada je u pitanju ekstraktivna industrija bio je usmjeren
prvenstveno na naftu, bakar, kalaj, cink, boksit i na poljoprivredu, §to je
podrazumjevalo izmedu ostalog i banane, ananas, Secer, kafu, ¢aj. Fokus
multinacionalnih kompanija kada je u pitanju preradivacka industrija bio je
usmjeren prvenstveno na sektore koji su imali progresivan rast i razvoj i
odnosio se na farmaceutsku industriju, ra¢unarsku industriju, industriju
elektronskim instrumentima, industriju sintetickih vlakana, industriju
masovne potrosne robe 1 u tehnoloski srednje intenzivnoj proizvodnji kao §to
je proizvodnja automobila, guma, TV aparata, zamrzivaca 1 ostale potrosne
robe prije svega brendirane robe sa zastitnim znacima, kao S$to je obuca,
odjeca, alkoholna i bezalkoholna pica, cigarete, kozmeticki preparati, itd. U
tom periodu poslje Drugog svjetskog rata za razvoj navedenih sektora bila su
potrebna velika financijska sredstva, razvijena tehnologija i moguénost
pristupa veéim trZiStima a sa svim tim su raspolagale multinacionalne
kompanije u odnosu na domace kompanije (Bodiroza, Acin, 2005).

Sa aspekta multinacionalnih kompanija, direktne strane investicije se
dijele na (Babi¢, Pufnik, Strucka, 2001):

1. Greenfield investicije — investicije koje stvaraju novu proizvodnu
imovinu, nazivaju se jos 1 "investicije u ledinu",

2. Brownfield investicije — investicije koje podrazumjevaju kupovinu
postojecih postrojenja i preduzeca i preuzimanje kontrole nad njima
kako bi novi vlasnik tog preduzeca efikasnije upravljao tim
preduzeCem od starog vlasnika. Takve investicije nazivaju se
"mergers / acquisition (M&A) investicije" ili "Take — over investicije"

118



,,DRUSTVENA I TEHNICKA ISTRAZIVANJA “; god. VIII, br. 2.

3.1. Pozitivni i negativni uinci transnacionalnih kompanija na
investicije

Uticaj multinacionalnih kompanija i direktnih stranih investicija na
zemlje primatelje investicija su mnogobrojni. Naime, multinacionalne
kompanije u svom vlasni§tvu imaju razliite resurse koji pomazu
ekonomskom rastu i razvoju odredenih drzava. Ti resursi podrazumjevaju:
visoko razvijenu tehnologiju, educiran menadzment, know - how,
kvalificiranu radnu snagu, medunarodne proizvodne mreze, pristup brojnim
trziStima 1 brojnim brendovima. Isto tako multinacionalne kompanije
unaprijeduju razvoj i sa tradicionalnog gledista na nacin da akumuliraju nivo
investicija i zalihe kapitala u zemlji primatelju (Bilas, Franc, 2006). Tome
ide u prilog i izjava americkog ekonomiste i dobitnika Nobelove nagrade
Josepha Stiglitza da "Korporacije predstavljaju posrednike u prijenosu
tehnologije, znanja i inovacija iz naprednih industrijskih zemalja u zemlje u
razvoju, pomazuci pritom u prevladavanju jaza znanja izmedu njih dvije, a
tome u prilog ide i podatak kako je gotovo 200 milijardi $ koje svake godine
usmjere u direktne strane investicije u zemlje, smanjilo jaz medu resursima"
(Stiglitz, 2006). Medutim, direktne strane investicije investirane od strane
multinacionalnih kompanija mogu imati i negativne posljedice na ekonomski
razvoj drzave primatelja tih investicija. Naime, ulazak velikih
multinacionalnih kompanija sa efikasnim internim trziStima 1 znac¢ajnom
trziSnom moéi moze otezati ekonomski razvoj drzava u tranziciji (Bilas,
Franc, 2006).

Uticaj stranih direktnih investicija na zaposlenost u drzavi primatelju
moze imati svoje prednosti i nedostatke.

Naime, uticaj SDI na zaposlenost ovisi od toga dali prevladava
komplementarnost SDI i domaceg izvoza ili supstitivnost SDI i domaceg
izvoza, ili pak s druge strane prevladava li komplementarnost SDI i domaceg
uvoza ili supstitivnost SDI i domaceg uvoza. U situaciji da prevladava
komplementarnost SDI i domaci izvoz, tada ¢e se zbog SDI povecati izvoz,
Sto ¢e u konacnici povecati 1 domacu zaposlenost. U suprotnoj situaciji
ukoliko bi prevladavala supstitivnost SDI i domaceg izvoza nastala bi
obrnuta situacija, zaposlenost u izvoznom sektoru ustupila bi mjesto
zaposlenosti u sektoru SDI. U situaciji da prevladavala supstitivnost SDI i
domaceg uvoza doslo bi do povecanja zaposlenosti jer preduzece koje bi
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nastalo iz SDI opskrbljivalo bi domace trziste i domacu potraznju sa robama
koje je do sada drzava uvozila. U situaciji da prevladava komplementarnost
SDI i doma¢i uvoz doslo bi do smanjenja zaposlenosti jer preduzece koje bi
nastalo iz SDI bi uvozilo sirovine ili proizvode (Babi¢, Pufnik, Strucka,
2001).

SDI ne podrazumjevaju samo obi¢ne medunarodne transfere
financijskog kapitala nego i transfer moderne tehnologije i drugih
neopipljivih oblika imovine. Na taj naCin SDI znaCajno utiCu na rast
produktivnosti i dugoro¢ni privredni rast zemalja primatelja SDI. Upravo
zbog toga, SDI MNK se smatraju jednim od glavnih izvora kojim zemlje u
razvoju dobijaju pristup modernim tehnologijama ¢ije Sirenje ima znaéajnu
ulogu u privrednom rastu. Ono $to najvise privla¢i SDI su prije svega vlastiti
interes, zatim veliko domace trziste ili nizi tros§kovi proizvodnje i poslovanja
koji u konacnici pruzaju konkurentsku prednost i stvaraju predispozicije za
izvozno orijentiranu proizvodnju. S tog aspekta, konkurentska prednost treba
da bude prvi zadatak i cilj kojeg nacionalne vlade moraju osigurati da bi
privukle SDI. Jo$ jedan od vrlo bitnih uslova za SDI i MNK je slobodno i
otvoreno trziSte ali ono kao takvo nije dovoljno. Jeftina radna snaga je
interesantna za privlaéenje SDI i MNK jer jednim dijelom osigurava
konkurentsku prednost ali samo ona nije dovoljna kako bi se odrzao stabilan
gospodarski rast i nije jedini preduslov interesantan za privlacenje SDI i
MNK. Isto vrijedi i za prirodna bogatstva ukoliko je samo ona jedini
potencijal. Kao §to je ve¢ konstatovano, drzave stvaraju posebne pogodnosti
kojima nastoje stvoriti Sto bolje, primamljivije 1 interesantnije uslove za
privlac¢enje SDI bududi da su svijesni znacaja SDI i MNK za privredni razvoj
kao i ¢injenice da postoji velika zainteresiranost a time i velika konkurencija
od strane drugih drzava. U svemu tome, neke drzave su manje ili vise
uspjesne u privlacenju SDI i MNK u odnosu na svoje direktne konkurente,
no i manje i vise uspjesne drzave moraju stvoriti preduslove bez kojih nema
SDI i MNK (Bilas, Franc, 2006).

3.2.  Greenfield i Brownfield investicije
Greenfield investicije (engl. Green field — zeleno polje) predstavljaju

oblik direktnih stranih investicija u kojima kompanija sve svoje poslovne
aktivnosti zapoc¢inje od samog pocetka, od "nule", od izgradnje poslovnih
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objekata na zelenim poljima. Greenfield investicije su direktne investicije
zato §to omogucavaju potpunu kontrolu od strane kompanije koja je
investirala nad investicijom u koju je ulozen kapital. Ukoliko je to neko
proizvodno preduzeée imaju potpunu kontrolu nad tim preduzec¢em, ukoliko
je to trgovacko preduzeée imaju potpunu kontrolu nad tim trgovackim
preduzecem.

Greenfield investicije osiguravaju najveci stepen kontrole u odnosu na
druge oblike direktnih stranih investicija kao $to je akvizicija preduzeca ili
kupovina odredenog dijela preduzeca. Direktne strane investicije razlikuju se
od indirektnih stranih investicija kao $to je kupovina hartija od vrijednosti
nekog preduzeca po osnovu ¢ega oni mogu imati malo ili nimalo nadzora
poslovanja tih preduzeéa, odnosno njihove proizvodnje, prodaje, kontrole,
itd. Kod greenfield investicija izgradnja postrojenja vrsi se prema vlastitim
specifikacijama i projektima multinacionalnih kompanija kao direktnih
investitora. Buduc¢i zaposlenici u tim postrojenjima ¢e se obucavati samo po
standardima tih multinacionalnih kompanija i kontrola proizvodnje ili
prodaje ili poslova za koje su postrojenja namjenjena ¢e biti u potpunosti
kontrolisana od strane investitora, multinacionalnih kompanija.

Pored greenfield investicija, multinacionalne kompanije imaju
moguénost Brownfield investicija. Brownfield investicije (engl. Brown field
— smede polje) predstavljaju oblik direktnih stranih investicija u kojima
kompanija kupuje ili iznajmljuje ve¢ postojece izgradene poslovne objekte
za proizvodnju, prodaju ili drugu poslovnu aktivnost. Investicije u smeda
polja podrazumjeva ulaganje kapitala za kupovinu ili iznajmljivanje vec
gotovih izgradenih objekata. Brownfield investicije budu nekad poZeljne jer
za zapocCinjanje poslovnih aktivnosti je dovoljno postojanje gotovih veé
izgradenih objekata 1 na samom pocetku se smanjuju investicioni troSkovi 1
izbjegava administrativna procedura kada su u pitanju gradevinske dozvole,
komunalne dozvole i ostala prate¢a dokumentacija.

Prednosti greenfield investicija su:
Povecanje sredstava za investicije 1 privredni rast zemlje,
Osiguranje deviznog priljeva (svjezi kapital),
Uravnotezenje platne bilance zemlje,
Prijenos, nove, savremene tehnologije i znanja,
Osposobljavanje domace radne snage,
Smanjenje zavisnosti od uvoza,

S
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Nedostaci greenfield investicija:

1. Povecanje dohotka odnosno kupovne mo¢i stanovniStva koje je
nastalo boljim zaposljavanjem u tim novo investiranim preduze¢ima,
Sto dovodi do porasta potraznje za stranim uvoznim proizvodima,

2. Kako bi se prilagodilo novom ponudacu na domaéem trzistu, domaci
proizvodaci moraju mjenjati strukturu svojih cijena i moze do¢i do
povecéanja domacih cijena,

3. Neograniceno iskoristavanje neobnovljivih prirodnih resursa,

4. Zagadivanje okolisa,

5. Odljev mozgova, prelazak domace kvalificirane radne snage u

plata....

Prednosti brownfield investicija:

1. Brzi privredni rast uz mogucnost realizacije dugorocnih ciljeva u
kratkom roku,

2. Postojanje infrastrukture,

3. Manji poslovni rizik, zbog toga Sto se preuzima ve¢ uhodano
preduzece na poznatom trZistu,

4. Mogucénost diverzifikacije, podijele rizika,

5. Ostvarenje trenutnih novc¢anih prihoda koje je preduzece vec
ostvarilo svojim poslovanjem,

Nedostaci brownfield investicija:
1. Problemi vezani za strateSku sigurnost drzave,
2. Mogucénost otpustanja radnika ili smanjivanja poslovnih aktivnost
pripojenog ili preuzetog preduzeca,
3. Brownfield investicije ne uti€u na povecanje proizvodnih kapaciteta
drzave domacina (Babi¢, Pufnik, Strucka, 2001).

4. ZAKLJUCAK
Uloga TNK u XXI vijeku kao nosioca svjetske trgovine i SDI je od
velikog znacaja, posebno kada se uzme u obzir s aspekta spajanja, regulacije

1 organizacije svjetskog trzista. Osim toga, nemjerljiv doprinos TNK imaju
pri stvaranju odrZivog privrednog rasta i razvoja, alokacije resursa i ¢vrSce
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ekonomske suradnje sa zemljama iz kojih dolaze TNK. Cinjenice ukazuju na
to da danas zivimo u vremenu kada su proizvodi i usluge TNK dostupne na
svim stranama svijeta, Sto daje za zakljuciti da su TNK danas inkorporirane u
svjetsku trgovinu. Supremaciju koju danas uzivaju TNK su ostvarile na
osnovu razvoja svjetske trgovine i kooperacije svjetskih trzista. Postoji
obostrani interes kada je u pitanju saradnja izmedu zemalja kao primaoca
SDI od strane TNK i samih TNK kao investitora. Naime, TNK odredene
zemlje su interesantne s aspekta ulaska na nova trzista, zatim nizi troskovi
proizvodnje Sto TNK otvara mogucnost konkurentske prednosti Sto je
preduslov TNK za proizvodnju koja ¢e biti izvozno orijentirana. Jeftina
radna snaga je takoder interesantan faktor TNK Sto takoder jednim dijelom
utice na nize troskove proizvodnje, konkurentsku prednost i izvozno
orijentiranu proizvodnju. Sirovine i neiskoriSteni resursi su isto tako jedan od
razloga za ulazak TNK na strana trziSta. S druge strane, zemlje kako bi
privukle strani kapital uveliko olakSavaju uslove za ulazak na svoja domaca
trziSta TNK 1 na taj nacin se tim zemljama pored ostalog omogucava pristup
savremenoj tehnologiji, priljev SDI, novih znanja, novih vjestina, rast stope
zaposlenosti §to su samo jedni od preduslova za odrziv privredni rast i razvoj
tih zemalja. 1z prethodno navedenih obostranih koristi vidljive su prednosti
odnosno nedostaci TNK kao nosioca SDI. Kada je u pitanju rast stope
zaposlenosti, istrazivanja potvrduju da su greenfield investicije u odnosu na
brownfield investicije puno efikasnije. Medutim, treba istaknuti da to nije
jedinstveno pravilo za odrziv privredni rast 1 razvoj zemalja 1 da ¢e zemlja
nuzno imati pozitivne efekte na svoj odrzivi privredni rast i razvoj.
Evidentno je da svake investicije imaju svoje i prednosti i nedostatke i u tom
slu¢aju zemlja primalac SDI bi morala evaluirati rizik tih investicija i same
prednosti koje prvenstveno ovise 0 internom i eksternom okruzenju zemlje
primaoca SDI. Prednosti i nedostaci SDI od strane TNK za zemlju primaoca
kada je u pitanju zaposlenost takoder ovisi i o tome dali su SDI
komplementarne ili supstitutivne sa doma¢im izvozom, odnosno dali su SDI
komplementarne ili supstitutivne sa doma¢im uvozom. Oprecna su stajaliSta
mnogih ekonomista kada su u pitanju prednosti i nedostaci investicija od
strane TNK, ono §to se moze zakljuciti da su prednosti i nedostaci
individualni i ovise o samoj zemlji primaocu SDI i samoj wvrsti i cilju
investicija. Odnosno, moze se takoder zakljuciti da se prednosti i nedostaci
SDI od strane TNK, nalaze u jednoj korelativnoj vezi, medusobno zavisnoj i
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da se ne moze ostvariti takva investicija koja ¢e imati pozitivne efekte bez
prisustva i odredenih negativnih efekata i obratno da se javljaju investicije
koje bi se mogle samo negativno odraziti bez nekih pozitivnih efekata.
Drugim rije¢ima moze se re¢i da u okviru SDI prednosti i nedostaci idu
jedno uz drugo, odnosno prate jedno drugo. Moze se zakljuditi da je uticaj
TNK na svjetsku trgovinu pozitivan i od velikog znacaja.
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